iioote soker siljare av framtidens system for loT
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SALES

Ar du genuint intresserad av 10T och vill léira dig mer om digitaliseringens méjligheter? Séker du en bred
sdljtjinst med frihet under ansvar? Trivs du i en konsultativ roll dér du far bygga langsiktiga relationer med
kunder? Nu har du maéjligheten att ta dig an en helt ny roll som sdljare av loT-lI6sningar hos iioote!

Som séljare pa iioote kommer du att bearbeta sma-, medelstora- och stora féretag i Goteborg med omnejd. Du
ar van att boka moten och du vet att det kravs hog telefon- och motesaktivitet for att uppna dina mal.
Nykundsbearbetning av potentiella kunder ar ditt huvuduppdrag. Du ar van att arbeta saval sjalvstandigt som i
samverkan med andra for att planera arbetet mot uppsatta mal. Du séljer hela iiootes produkt- och
tjiansteutbud. Tillsammans skraddarsyr vi tjansten efter din 6nskan och vart behov.

Vi erbjuder dig ett extrajobb som séljare deltid i en startup med grundare med lang erfarenhet fran arbete i
ledande positioner inom bolag som Ericsson, Spray Networks, Talkpool, Volvo AB, VCC, Saab Automobile,
Skanska m fl. Du ar med och foérbattrar varlden och du kan spendera storre delen av dagen for annan
sysselsattning, odla din hobby eller varfér inte studier. Dessutom sitter vi i riktigt schyssta lokaler i Lindholmen
Science Park. Visst later det bra?

KVALIFIKATIONER

Vi soker dig med minst 2 ars séljerfarenhet som har vana av att arbeta med nykundsbearbetning samt en
formaga att forvalta kunderna.

Erfarenhet av teknikforsaljning ar meriterande, men vi fokuserar framst pa dina personliga egenskaper.
Vana att arbeta med uppsokande forsaljning ar meriterande.

Det ar en fordel om du har korkort.

Ansokan sker genom att du mejlar oss ditt CV och personligt brev.

Start: Enligt 6verenskommelse.
Omfattning: Deltid
Placering: Lindholmen Science Park, Goteborg

Nar du skickar in din ansékan till iioote godkanner och samtycker du till att iioote behandlar dina
personuppgifter enligt Personuppgiftslagen.
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